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Wohneigentum im Alter

Private Vorsorge Eine Studie zeigt: Mit zunehmendem Alter steigt die emotionale Bindung
zum Wohneigentum. Eine entscheidende Rolle spielt die Finanzierung.
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Im Alter stellt sich fur viele Menschen die Frage, ob sie ihr Wohneigentum verkaufen, vererben oder behalten wollen.

Ronald Joho-Schumacher

Durch die steigende Lebenserwartung,
die Negativzinsen sowie Unsicherheiten
in Bezug auf die staatliche und die beruf-
liche Altersvorsorge (AHV und BVG)
nimmt die Bedeutung der privaten Vor-
sorge stark zu. Flir Personen mit Wohn-
eigentum ist die Pensionierung primér
mit der Finanzierung des Wohneigen-
tums, mit den veranderten Wohnbedirf-
nissen und dem verinderten Lebensstil
verbunden. Vor diesem Hintergrund hat

Das Treffen der Wirtschaft
im KKL Luzern

Am Donnerstag, 31. Oktober 2019, wer-
den an der Veranstaltung «Perspektiven
2020» im KKL Luzern Informationen und
Meinungen zur Entwicklung der Zentral-
schweizer Wirtschaft diskutiert.

Mit Martin Eichler, Chefékonom BAK
Economics AG, und Gastreferent Prof.
Dr. Thierry Carrel, Klinikdirektor Universi-
tatsklinik fiir Herz- und Gefasschirurgie
am Inselspital Bern. Beginn: 1730 Uhr
Anmeldung online unter www.perspek-
tiven-zentral.ch (Vermerk «eingeladen
durch anderey).

www.perspektiven-zentral.ch

die Ziircher Hochschule fiir Angewand-
te Wissenschaften (ZHAW) im Auftrag
des Bundesamtes fiir Wohnungswesen
(BWO) rund 1600 Mitglieder der Gene-
ration 50+ des Hauseigentiimerver-
bands Schweiz (HEV) zu den Wohn-
eigentumsplanen befragt. Untersucht
wurde dabei, ob Eigentiimer ihr Haus
oder ihre Wohnung dereinst verkaufen,
vererben oder behalten wollen.

Starke Bindung
an das Wohneigentum

Das Resultat der Befragung représentiert
auch eine helvetische Denkweise: Die
Bindung zum Wohneigentum steigt mit
der Linge der Wohndauer und «den da-
mit verbundenen personlichen Erinne-
rungen», wie der HEV in einer Mitteilung
schreibt. Dies verdeutliche auch die ge-
ringe Verkaufsbereitschaft von durch-
schnittlich 26 Prozent, hilt der HEV wei-
ter fest. Der Studie nach sind durch-
schnittlich 71 Prozent der Befragten
bereit, das Wohneigentum dereinst zu
vererben. Lediglich personliche Risiko-
ereignisse beeinflussen die Verkaufs-
bereitschaft der Befragten signifikant.
«Beim Tod des Partners oder der Partne-
rin steigt die Verkaufsbereitschaft auf
rund 38 Prozent, bei einer Pflegebedtirf-
tigkeit gar auf 48 Prozent», hélt der HEV
fest. Thomas Peter, Vorsitz GL der Luzer-
ner Immobiliendienstleisterin Arlewo
AG, kann den Trend der Studie bestiti-

gen. Arlewo bewirtschaftet in der Zent-
ralschweiz tiber 10000 Wohneinheiten
(Miete und Stockwerkeigentum) und be-
schiftigt in Luzern, Stans und Zug 100
Mitarbeitende. «Der emotionale Wert
des Wohneigentums wird anhand von Er-
innerungen bestimmt, die am Wohn-
eigentum héngen. Erinnerungen wiede-
rum werden durch Lebensereignisse ge-
pragt. Vor allem sind es familidre und
soziale Komponenten, die eine Rolle spie-
len. Dazu gehoren beispielsweise Kinder,
welche diese Erlebnisse priagen.»

Dauerbrenner
Finanzierbarkeit

Bekanntlich sinkt das bisherige Einkom-
men im Rentenalter. Fiir Personen mit
Wohneigentum stellt sich damit die Fra-
ge, ob dieses im hohen Alter noch finan-
zierbar und als private Vorsorge geeignet
ist. Damit Eigentlimer bis ins hohe Alter
selbststdndig in den eigenen vier Wanden
wohnen bleiben konnen, ist es wichtig,
dass sie sich frithzeitig mit der Finanzie-
rung ihres Wohneigentums auseinander-
setzen. Hypothekargeber, die oft iiber
Jahrzehnte von den Zinsen von Krediten
mit sehr tiefem Risiko profitieren, sollten
ihre Kunden daher deutlich vor dem Ein-
tritt in die Pensionierung aufgrund des
geringeren Renteneinkommens auf die
veranderte Tragbarkeitssituation auf-
merksam machen. Von einer frithen Aus-
einandersetzung mit dem Thema wiirden
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alle profitieren: Der Hypothekaranbieter
kann den Eigentiimer auch fiir die Zu-
kunft an sich binden, der Eigenttimer sel-
ber kann eine fundierte Entscheidung
treffen und falls notig rechtzeitig fiir eine
allfdllige Riickzahlung der Hypothek
noch Kapital ansparen. Und nicht zuletzt
profitiert auch die ganze Gesellschaft da-
von, wenn Heimeintritte moglichst spat
erfolgen. Die Ergebnisse der Studie zei-
gen aber, dass die Sensibilisierung durch
die Hypothekaranbieter ldngst nicht im-
mer stattfindet.

Fiir den Arlewo-GL-Vorsitzenden und
Marktkenner Thomas Peter steht fest:
«Damit die Tragbarkeit der Immobilie
auch mit den gegeniiber dem Gehalt ge-
ringeren Pensionsbeziigen gewihrleistet
ist, ist es ratsam, die Hypothek starker zu
amortisieren als auf die geforderten zwei
Drittel des Immobilienwerts.» Als Dau-
menregel wiirden, so Thomas Peter wei-
ter, 50 Prozent genannt. Ausschlagge-
bend sei jedoch die individuelle person-
liche Situation, so Peter, der abschliessend
réit: «Eine ausreichende finanzielle Flexi-
bilitit ist alles. Das gegentiber der Miete
ersparte Geld sollte genutzt werden, um
ein finanzielles Polster aufzubauen oder
vorbezogene Betrige aus der Pensions-
kasse wieder zuriickzuzahlen - so lassen
sich sinkende Immobilienpreise, eine teu-
re Sanierung oder steigende Hypothekar-
zinsenin der dritten Lebensphase besser
verdauen.»

Die Pensions-
kasse fiir KMU

Vorsorge Die PKG Pensionskasse ist bei
der beruflichen Vorsorge derideale Part-
ner fiir KMU. Eine hohe Flexibilitat fiir
unternehmens- und branchenspezifi-
sche Losungen sowie fortschrittliche
Leistungen zeichnen sie aus. Rund 1700
Unternehmen mit 34605 Destinataren
sind der PKG Pensionskasse seit ihrer
Griindung 1972 angeschlossen. Die Ge-
meinschaftsstiftung wurde speziell fir
kleine und mittlere Unternehmen errich-
tet. Sie zdhlt heute zu den fortschritt-
lichsten und mit einem Anlagevermdgen
von rund 7,2 Milliarden Franken auch zu
den grossten privatrechtlichen Vorsorge-
einrichtungen der Schweiz.

Der Unabhangigkeit
verpflichtet

Eine ihrer iberzeugendsten Pluspunkte:
Die PKG Pensionskasse ist weder fiir sich
noch fiir Dritte profitorientiert, sondern
ausschliesslich den Interessen ihrer Ver-
sicherten und deren Arbeitgebern ge-
geniiber verpflichtet. Jeder Vorsorge-
franken bleibt ein Vorsorgefranken. Der
Stiftungsrat als oberstes Organ der PKG
Pensionskasse setzt sich ausschliesslich
aus Vertretern der angeschlossenen
Arbeitgeber und der Versicherten zu-
sammen. Diese Unabhéngigkeit schafft
Vertrauen und Transparenz.

Eine hohe Flexibilitit fiir unterneh-
mens- und branchenspezifische Vorsor-
gelosungen, bedarfsgerechte Mitarbei-
terplane mit fortschrittlichen Leistungen
und tiefe Administrationskosten zeich-
nen die PKG Pensionskasse besonders
aus. Arbeitgeber konnen jederzeit ihren
Mitarbeiterbestand online abfragen und
mutieren, Versicherte ihre personlichen
Daten einsehen und Simulationen wie
etwa Pensionierungsplanungen oder
Einkaufsberechnungen vornehmen.

Steckbrief

P K\G

PENSIONSKASSE FUR KMU

Aktive Versicherte per 31.12. 2018:
34605

Rentnerinnen und Rentner per
31.12.2018:
4763

Anlagevermdégen per 30.6.2019:
CHF 7,2 Mia.

Mitarbeitende:
31

PKG Pensionskasse
Zirichstrasse 16
Postfach

6000 Luzern 6
Telefon 041418 50 00
info@pkg.ch

www.pkg.ch
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